* NOM de la bijouterie (votre tampon) :

e Votre stock actuel HT :
» Voire CA annuel TTC des 3 dernieres années :

» Votre CA TTC de décembre des 3 dernieres
anneées :

 Vous souhaitez réaliser : (O Liquidation
O Exposition/vente
(perles, diamants, etc...)

» Période souhaitée :

* Nombres d’habitants :
 Nombre de bijouteries dans la ville :

» Si possible joindre une photo de votre magasin

A\

e N°
e N°

de téléphone :
de portable :

e E-mail ;
e Site internet :

N-1:

N-1:

N-2:

N-2:

O Destockage massif

O Vente exceptionnelle

* Motif :

* Nombre d’années d’'existence de la bijouterie dans la ville :

N-3:

N-3:

QUESTIONNAIRE CONFIDENTIEL

* NOM du responsable :

O Ssoldes de prestige

O Autres

» D'autres liquidations de bijouteries ont-elles eu lieu récemment dans votre zone de chalandise ?

X ______________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

A retourner par courrier & : O.C.S Concept A. LAVAL - 192 Allée Georges Méliés - 13920 ST MITRE LES REMPART
Par Fax au : 05.62.89.13.28 ou par e-mail : ocs.laval.thomas@wanadoo.fr ou
A télécharger sur le site internet www.liquidation-ocs.com/contact

BELIER -

TAUREAU - 21 AVRIL AU 20 MAI
GEMEAUX - 21 MAI AU 21 JUIN

CANCER - 22 JUIN AU 23 JUILLET

LION - 24 JUILLET AU 23 AOOT
VIERGE - 24 AOUT AU 23 SEPTEMBRE
BALANCE - 24 SEPTEMBRE AU 23 OCTOBRE
SCORPION -

SAGITTAIRE -

CAPRICORNE -

VERSEAU -
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ANNIVERSAIRE

. COTON

. FROMENT

. CIRE

. BOIS

. CHYPRE

- LAINE

. COQUELICOT
. FAIENCE

. ETAIN

. SOIE

- MUGUET
. PLOMB

. ROSE

DE MARIAGE

. CRETONNE
. PORCELAINE

. BRONZE

. SATIN

O.C.S CONCEPT A. LAVAL

192, Allée Georges Mélies
13920 ST MITRE LES REMPARTS

. ACAJOU
+ NICKEL
. VELOURS

. BASANE

. CUIVRE
. PORPHYRE

. MOUSSELINE
- PAPIER

. MERCURE

. CREPE

. FER

. FLANELLE

. LAVANDE

. CACHEMIRE

. CEDRE

. CAMELIA

: MERISIER
. ZIBELINE
. ORCHIDEE

. AZALEE
. ERABLE
. VISON

: PLATANE
. IVOIRE
> LLAS
. ASTRAKAN
. PALISSANDRE
: JASMIN
: CHINCHILLA
. GRANIT
. MELEZE

. ALBATRE
. CHENE

Tél: 05-61-09-56-93 / 06-14-70-59-08

www.liquidation-ocs.com

email : laval@liquidation-ocs.com
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CONCEPT A.LAVAL

0.C.5

a bijouterie est un mé-

tier difficile oU I'on peut

avoir des besoins ponc-
tuels mais importants de tré-
sorerie.
Mais comment faire pour
que ces besoins coincident
avec des rentrées de fond
programmées ?
Sans pour autant vendre de
belles pieces a prix vraiment
réduits, sans savoir le plus
souvent ce que I'on récupé-
rera a l'issue de ces soldes
« forcées » ?

Une bonne adresse OCS A.
Laval ! L'entreprise a dé-
veloppé un concept de ven-
te original pour la bijouterie
via des événements spec-
taculaires dont les résultats
financiers sont eux aussi spec-
taculaires.

Un retour de trésorerie
immeédiat !

LIQUIDATION DE STOCK

OIR-FAIRE !

L ‘exemple d'une

« liquidation avant
travaux »
Dans la majorité des cas, ce
sont des ventes occasion-
nelles annoncées par une
banderole en vitrine et quel-
ques prospectus, dont le dé-
taillant découvre le montant
du produit de la vente
seulement a I'issue de
celle-ci. Le concept
d'OCS A. Laval, mis au
point par un tres grand
professionnel de la vente,
prend le probléme exacte-
ment a I'envers. Il analyse
dés le départ, a partir du
stock mis en vente, de la sur-
face de la bijouterie, ... et
de tous les éléments d'ap-
préciation fournis par le client,
quelles sont les rentrées po-
tentielles que I'on peut rai-
sonnablement espérer d'une

opération de vente occa-
sionnelle pour une bijouterie
donnée. Les statistiques, éta-
blies sur plus de 1350 liqui-
dations, montrent que le de-
gré d'appréciation de la mé-
thode OCS A. Laval est fres
fiable. D'autant plus que
OCS A. LAVAL est dans la

UN RETOUR DE
TRESORERIE IMM EDIAT ! REREE

majorité des cas rétribuée
sur le résultat.

Transformer une simple
liquidation en un

« événement
spectaculaire »

En outre, une liguidation peut
parfois éfre ressentie com-
me une obligation commer-

Notre coeur d'activité p.2
Choisir 0.C.S ! p.2

ciale dont I'organisation
pése sur le chef d'entre-
prise car ce n'est pas son
métier.

Ld encore, le concept
d’OCS A.Laval peut non
seulement le soulager de
I'organisation mais aussi
fransformer une simple
liquidation en
un « événement
spectaculaire »

la trésorie espérée
mMais aussi une publicité
supplémentaire tres po-
sitive sur le magasin. Car
les opérations de liquida-
tion d’OCS A. Laval sont
fraitées comme de véri-
tables événements ou
tout est analysé, décor-
fiqué, minuté et mis en
ceuvre par I'équipe de
travail. Le client n'a rien

Zoom SuUI... p.2-3
Nos "Extras” ! p.3
Depuis 1988... p.3

a faire. Le suivi du chiffre
d'affaires est analysé au jour
le jour dans le but d’appor-
ter, si besoin, d'autres elé-
ments pour coller au plus
pres du pronostic du chiffre
d’affaires initialement prévu.
C'est un service sur-mesure
avant et pendant I'opéra-
tion avec des méthodes im-
pressionnantes de profes-

sionnalisme. Ef les résultats
financiers sont 14, bien con-

crefts, parlant d’eux-mémes.

Reportage paru dans « I'Officiel »

UNE QUESTION ?
Contactez par tél :
06-14-70-59-08
05-61-09-56-93




NOTRE CCEUR D'ACTIVITE...

LIQUIDATION DE STOCK

_______________________________________________________________________________________________________

- pour Travaux

- pour Vente de votre fonds

- pour Restructuration

- pour Cessation d'activité

- pour Transfert

- pour Changement d’'enseigne
- pour Changement de gérance
" - pour Suppression de rayons

213

111

C.A donné a titre indicatif et non contractuel

- Organisable sous 3 semaines*

- Réalisez un retour de trésorerie
rapide et conséquent

- Changez votre stock, pour
¢eventuellement le moderniser

- Diminuez votre stock trop lourd

- Compensez une perte de chiffre
d’'affaires

- Redressez les résultats de votre
bilan

- Gardez une marge résiduelle
fres interessante

- Donnez un esprit compétitif

VENTES PRI\‘/EES‘, ANNIVERSAIRES,
VENTES A THEME, SOLDES...

#Les prix de référence doivent étre de minimum 1 mois

ATTENTION A LA LEGISLATION EN VIGUEUR !
O.C.S CONCEPT A.LAVAL LA CONNAI'T ET VOUS CONSEILLE
DANS LE RESPECT DES LOIS
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Création graphique - AlterEgo13.fr - 06-14-70-59-08

CHOISIR O.C.S... LES BONNES RAISONS

CL: Mme HUGUETTE BASTER (gé-
rante d’O.C.S), dites nous quelles
sont les particularités d’OCS ?

HB: Ef bien OCS est une entre-
prise familiale de 7 personnes, ex-
perte dans I'organisation de liqui-
dations de stock et autres opéra-
fions depuis 1988. Nous sommes

cuper et sont souvent inquiets de
ne pas réussir & maitriser toutes les
étapes nécessaires A la réussite
de cette opération. C'est pour-
QuOI NOUS proposons une presta-
tion extrémement compléte puis-
qu’elle comprend entre autre :
- une visite sur site

spécialisés en HBJO et chacun
d’entre nous a ses propres com-
pétences en matiére de com-
munication, commerce, gestion,
organisation, informatique, logis-
tique etc... Certains sont méme
issus de la 4%me génération de bi-
joutiers, d’ouU une parfaite con-
naissance de ce secteur d'acti-
vité. Nous faisons en sorte de tou-
jours nous tenir informés, de met-
tre nos idées en commun, d’en
discuter tres souvent, ce qui nous
permet d'avancer sans cesse, et
de faire évoluer le Concept A.
Laval qui nous est propre. C'est
gr@ce a cela que nous réussissons
a nous adapter a I'évolution du
marché et a étre toujours réactifs.
Un de nos autres points forts, est
que nous travaillons avec une
équipe de vendeurs hautement
qualifiés en bijouterie joaillerie, et
tous treés expérimentés en ventes
en liguidation. C'est vraiment un
plus de pouvoir proposer a nos
clients de compléter leur équipe
s'ils le souhaitent avec du person-
nel qualifié et de confiance.

Pourriez vous nous dire quelles
sont les bonnes raisons de choi-
sir O.C.S Concept A.LAVAL pour
organiser une opération commer-
ciale ?

Je pense qu'un de nos principaux
atouts est de proposer une orga-
nisation "clé en main" qui gere
tout pour le client du début jus-
qu’ad la fin de son opération.

En effet, les bijoutiers désireux de
faire une opération commerciale
ont rarement le temps de s'en oc-

. ORGANISATION « CLE EN MAIN » '
: OCS gere tout pour vous, de A Z. !
i De la 1% visite sur site, jusqu’au

. dernier jour de la vente.

- I'étude du stock et I'estimation
du CA réalisable

- une analyse complete permet-
tant d’optimiser les résultats et les
marges

- des conseils pour la préparation
du dossier a déposer en mairie
- la création et le suivi intégral
de la campagne publicitaire avec
négociation des meilleurs tarifs
- la présence d'un collaborateur
OCS du lundi au samedi

- la gestion informatique des dé-
marques avec un logiciel spéci-
figue a OCS

- la formation du personnel de la
bijouterie d notre concept

- la possibilité de mise en relation
avec du personnel qualifié pour
compléter I'équipe existante (com-
me je vous en ai parlé tout a I'heure)
- un suivi et des conseils du debut
a la fin de I'opération.

Le but est vraiment que le bijou-
tier soit secondé, qu'il puisse s’ap-
puyer sur notre équipe et qu'il se
décharge du stress que peut oc-
casionner |'organisation d'une li-
quidation ou d'un destockage.

Et c6té rémunération ? Cela se
passe comment ?

Que ce soit avec une bijouterie
traditionnelle de centre ville (pe-
tite, moyenne ou grande ville), une
bijouterie de centre commercial,
ou une haute jodillerie, notre col-
laboration est avant tout un par-
tenariat basé sur une confiance
mutuelle. C'est pourquoi, dans
la majorité des cas, O.C.S est ré-
munéré sur le résultat. Nous tra-
vaillons donc main dans la main,
avec un objectif commun.

‘ REACTIVITE ‘
. Avec un réseau de partenaires '
. pluri-disciplinaires (agence de com,
. presses, imprimeurs, distributeurs, :
. radios, afficheurs,...) et notre ex- !
' périence, nous fravaillons aussi !
. dans I'urgence quand la situation
' I'impose (par ex : organisation
. possible d'un destockage en 3 :
. semaines). 1

n des principaux problemes

des bijoutiers est de pouvoir

compléter leurs équipes de
vendeurs lors d’une liquidation de
stock ou d'un destockage pour pou-
voir faire face a I'affluence de la cli-
entele. OCS a la solution : travailler
en collaboration avec une équipe
de 15 vendeurs de confiance, tous
issus du secteur de la bijouterie et
experts en vente en liquidation (con-
naissance des produits, rapidité, et
ventes additionnelles).

Paule (20 ans d’expérience en bi-
jouterie, dont 8 ans chez OCS), dites
nous ce que les bijoutiers apprécient
avant tout dans votre présence ?

C'est surfout notre professionnalisme,
notre expérience de vendeurs en
bijouterie mais aussi notre maitrise
du concept OCS que le client ap-
précie. Le bijoutier se sent souvent

NOS EXTRAS : UN REEL ATOUT !

démuni face a I'organisation & met-
tre en place. Il apprécie que nous
le rassurions, que nous le guidions,
gue nous sachions précisément quoi
faire, mais fout en respectant sa po-
sition, puisque nous n'oublions jamais

appréciable pour le bijoutier, c’est
que notre aide sur site a la mise en
place du concept OCS vient en com-
plément de la préparation de la cam-
pagne publicitaire qui a été faite en
amont.

DES VENDEURS EXPERIMENTES

ET QUALIFIES EN H.BJ.O

qu'il est avant tout chez lui. Nous or-
ganisons le classement et la démar-
que des articles, la mise en place sur
plateaux de présentation, I'agen-
cement du magasin, tout en « for-
mant » le personnel de la bijouterie
au concept OCS, ce qui dans la ma-
jorité des cas, le motive et le dyna-
mise a relever le défi d'une nouvelle
facon de vendre. Chacun a un réle
bien défini et tout se passe vraiment
dans la bonne humeur. Ce qui est

En résumé, il est accompagné du
début a la fin, etf, c'est ce qu'il re-
cherche dans la majorité des cas.

Combien étes vous sur place et com-
bien de temps restez vous ?

Tout d'abord, pour chaque opéra-
tion, il y a toujours un collaborateur
OCS qui est prévu au contrat la pre-
miere semaine de I'opération, pour
la mise en place du concept et I'aide
ala vente. De plus, Mme Baster con-

LAISSEZ-VOUS GUIDER PAR UNE EQUIPE EXPERIMENTEE !

seille foujours au bijoutier le nom-
bre de personnes a prévoir pour
chaque poste (accuell, vente, em-
ballage, caisse...), et selon le per-
sonnel de la bijouterie déja pré-
sent, le bijoutier a la possibilité de
compléter son équipe avec nous
(en plus du collaborateur OCS
prévu au contrat). En regle gé-
nérale, nous restons 6 jours (les 3
jours de préparation et les 3 pre-
miers jours de la vente). Mais il arrive
frequemment que le client sou-
haite prolonger notre mission d'une
ou deux semaines.

ot

PERSONNALISATION TOTALE

VOUS DES IMITATEURS, DES CONSEILS DES PSEUDO-PROFESSIONNELS SANS VERITABLE EXPERIENCE.
LES DIFFERENCES PEUVENT ETRE ENORMES...» (ANDRE LAVAL)

QUELQUES REFERENCES DE BIJOUTIERS QUI NOUS ONT FAIT CONFIANCE DEPUIS 1988 ...

* Comptoir CARDINET (12 fois), Versailles, Le Chesnay, La Défense, Montpellier, Lyon « Bijouteries Christian MICHE (3 fois), Vendin-le-Viel, Sin le Noble, Cambrai * Bijouteries DAURY (8 fois), Toulon, Lo Garde * Bijouterie
TUVACHE (3 fois), Charires * Bijouterie CAUBET (2 fois), Toulon * Bijouteries PRIEUR (4 fois), Lu Baule, Nantes * Bijouterie DELOT (2 fois), Beauvais * Bijouterie CATTEAU-AUCHERE (15 fois), Vichy ¢ Bijouteries
PARRENIN (5 fois), St Germain en Laye, Conflans Ste Honorine, Achéres ¢ Bijouteries PIERY (44 fois), Marseille-La Valentine, Roissy, Rouen, Le Havre, Béziers, Nimes, Riom, Mulhouse, Dammarie-les-Lys, Bry/Marne, Claye Souilly, Chalons en Champagne,
Tours, Geispolsheim, Toulouse-Gramont, Toulouse-St Georges, Tourcoing, Lille, Limoges, Martigues, Avignon Cap Sud, Avignon Mistral 7, Le Pontet, Pérols, Vitrolles, Aix-les-Milles, Plan-de-Campagne, Aubagne, Marseille-La Canebiére, Marseille-Le Merlan, Marseille-
Grand Littoral, Mandelieu, Antibes, Toulon, Hyéres, Annemasse, Caluire & Cuire, Chambéry, Givors, Fontaine, St Egréve, Villars » Bijouteries ROGER (3 fois), Coutances, Carentan, La Haye du Puits » Bijouteries BOUCANIER (3 fois), Grasse, Arras,
Digne-les-Bains  Bijouterie BOUQUIGNAUD (2 fois), Cambrai » Bijouteries GEORGES (3 fois), St Grégoire, Rennes ¢ Bijouteries NURIT (4 fois), Mende, St Etienne, Vals Prés Le Puy * Bijouterie GODET (3 fois), La Roche-sur-Yon
* Bijouteries Didier KUHN (22 fois), ROEDELSPERGER, LONGINUS, HEURES ET MONTRES, JDO-Colmar, Strashourg, Houssen, Munster, Mulhouse, Reims, La Téte d'Or-Colmar » Bijouterie DANIEL GERARD (2 fois), Thionville * Bijouterie
DOTTER (2 fois), Guebwiller « Bijouterie CARAT/CTERE (2 fois), Landerneau  Bijouterie JUNCA (2 fois), Dinan » Bijouterie - Optique RUPP (2 fois), Hogondange * Bijouterie UMBHAUER (2 fois), Colmar * Bijouterie
FONTAN(5 fois), Bordeaux * Bijouteries CRUMIERE (4 fois), Valence, Portes les Valence  Bijouterie BASTER (3 fois), Clermont-Ferrand » Bijouteries FAUR (3 fois), Saint-Jean-de-Luz, Bayonne, Biarritz + HORLOGERIES EUROPA-
QUARTZ-GOLDY LES MONTRES (13 fois), La Défense Paris, Angers, Troyes, Aubagne, Le Pontet, Nancy, Anglet, Grenoble, Montpellier, Marseille, Roncg, Noyelles Godault « Bijouteries PLANETE OR (4 fois) , Paris, Bourg-en-Bresse,Valenciennes,
Sete * Bijouterie ARTEON (5 fois), Biarritz * Bijouterie GODECHOT ET PAULIET (3 fois), Paris * Bijouteries ALAIN CORTOT CARADOR (17 fois), Montlucon, Brive, Guéret, Valence, Le Creusot, Limoges, St Jucques, Salaise
* Bijouterie PERREARD (4 fois), Annecy * Bijouterie NOEL (3 fois), Metz * Bijouteries DUBREUIL (2 fois), Vincennes, Martigues * Bijouterie LA COUPED’OR (2 fois), Lagny Sur Marne * Bijouterie DUGOR (2 fois),
Auray * Bijouteries JULIEN D"ORCEL (4 fois), Crépy en Valois, Pacé, Amiens, Dijon * Bijouterie AZARIAN (3 fois), Amiens * Bijouterie BEAUMESNIL (2 fois), Dinard « Bijouterie AUDEON-DURAND (2 fois), Nantes * Bijouterie
AZY ROMANET (2 fois), Chdlon sur Saéne * Bijouterie SANCYGOLD (2 fois), Noyelles Godault * Bijouterie JOHANN L (2 fois), Bourges * Bijouterie TOURMALINE (2 fois), Sierentz « Bijouterie GOLAZ (2 fois), Morges,
SUISSE « Bijouterie PROST (2 fois), Champagnole * Bijouterie PAISANT (3 fois), Lisieux » Bijouterie ROUYR (2 fois), Epinal * Bijouterie RAVEL (2 fois), Hyéres » Bijouterie DELAUNAY (2 fois), Cognac et Ruffec  Bijouterie
LA SAJA (3 fois), Chalon-sur-Sadne * Bijouteries GRANDEMANGE (2 fois), Epinal, Besancon * Bijouterie PRELY (3 fois), Bourges « Bijouteries BASSEREAU (2 fois), Reims, Chaumont « Bijouterie CATAN (2 fois), Paris
* Bijouterie CAUMOND, Tarare * Bijouterie LUCAS, Lorient * Bijouterie SPLEND’OR, Gardanne * Bijouterie BOYER, Bordeaux Lac » Bijouterie PIERRAT, St Dié des Vosges * Bijouterie SCHERLE, Paris
* Bijouterie VERLINDEN, Limoges * Bijouterie GAUTHIER, Chateaudun » Bijouterie OR AZUR, Marscille * Bijouterie MATY, Lyon ¢ Bijouterie J’HORDI, Elne * Bijouterie AU PONT D’OR, Poissy* Bijouterie
CHAPLIN, Lunéville * Bijouterie EVRARD, Lumbres * Bijouterie MOHEDANO, Toulouse * Bijouterie PANNEKOECKE-OR OPTIQUE, Estuires * Bijouterie DENOYERS, Concarneau  Bijouterie DERO, (alais * Bijouterie
DALIA, Bordeaux * Bijouterie GUERINEAU, Auray * Bijouterie VINCENT, Avignon * Bijouterie FAUR-QUINTANA, Toulouse * Bijouterie L'ORADE, Pontarlier * Bijouterie Emispheére, (lermont I'Hérault » Bijouterie
GUILBERT, Hazebrouck  Bijouterie CREALOR, Lille « Bijouterie BLANC, Bagnols sur (éze » Bijouterie MAUREL, Saint Affrique * Bijouterie JANIN, Carenfan © Bijouterie LE GRANCHE JULIEN D’ORCEL, Cherbourg
* Bijouterie L'ECRIN, Wassy * Bijouterie L'ILE D'OR, (hiteau-Gonfier  Bijouterie LA GUILDE DES ORFEVRES, Montceau les Mines « Bijouterie BONHOMME, Ribeirac * Bijouterie THILLY, Millau * Bijouterie
LE NEVE, Pontchiteau » Bijouterie FAURE, Montélimar » Bijouterie PETIT, Montereau Fault Yonne ¢ LE STYLO DES GRANDS HOMMES, Bordeaux * Bijouterie RIVALS, Toulouse » Bijouterie SIEVERT, Digoin * Bijouterie
LA GERBE D'OR, (herbourg * Bijouterie CHRISTOR, Nimes * Bijouterie DAMADE, (aluis * Bijouterie HAFNER, St Etienne » Bijouterie ORALINA, Saint-Denis » Bijouterie FERREIRA, Crepy en Valois » Bijouterie
MANCEAU, (holet * Bijouterie MARECHAL, Reims * Bijouterie L'OR DU TEMPS, (helles « Bijouterie CUVELIER, Chalon sur Sione * Bijouterie DOLET, Angouléme * Bijouterie CARAT, Blois * Bijouterie de LA
CATHEDRALE, Perpignan * Bijouterie au TREFLE D'OR, Dunkerque * Bijouterie LORAINA, Surreguemines * Bijouterie MARTHIN JULIEN, Limoges * Bijouterie LUXE & PRESTIGE, Pornic » Bijouterie NION, Brest
* Bijouterie JOROMAR-ARFAN, Puris * Bijouterie DUCAS, Bordeaux * Bijouterie BORD, Biarritz * Bijouterie OR CENTOR, (annes * Bijouterie DESCOURS, Le Puy en Velay * Bijouterie HERRERO-BOUE, Marseille
* Bijouterie VOLAT, Aix-LesBains * Bijouterie LINGOT D’OR, Lyon * Bijouterie CARAT D’OR, Vulenciennes * Bijouterie LE JEUNE, Paris * Bijouterie OREDIAM, Issoire * Bijouterie MARTIN, Dijon * Bijouterie
BARROUYER, Carpeniras * Bijouterie DE LA PLACE, Lo Mudeleine * Bijouterie MALHER, La Souterraine * Bijouterie GRIERE, Caudry o Bijouterie BARRAUD, Monilucon © Bijouterie PRIEUR, Tours * Bijouterie
GASPARD, (hiteau-Thierry » Bijouterie GAUTHERON, Dijon * Bijouterie TENTATION D’OR, Montauban-* Bijouterie GUILLOTIN, Compiégne * Bijouterie BASTIAT, Royan ¢ Bijouterie LASNIER, La Rochefoucault
* Bijouterie GERBE D’OR, Pau * Bijouterie LEVEQUE, Dreux * Bijouterie HAILLOT, Lo Seyne-sur-Mer * Bijouterie MALLET, Maisons-Alfort * Bijouterie LE LOUPP, Quimper  Bijouterie DELUCIO, Drancy * Bijouterie
FRANCOIS, St-Etienne * Bijouterie DELOBEL, Armentiéres * Bijouterie BOUR, Freyming-Merlebach » Bijouterie PARRENIN, Brie-Comte-Robert * Bijouterie PORTEJOIE, Lo Roche-sur-Yon  Bijouterie GANSTER, Merlebach
* Bijouterie PERDRIEAU, Suini-Yriex-lo-Perche  Bijouterie LEPAGE, Le Havre » Bijouterie ROGER, Buyeux * Bijouterie BRILLAXIS, Bayonne  Bijouterie CHABRIER, Suint-Denis « Bijouterie CHAPATTE, Monthéliard
* Bijouterie VERMANDE, Nyons ¢ Bijouterie LA GERBE D’OR, Gaillac » Bijouterie LETHU, Lorient * Bijouterie FUSTIER, Clermont-Ferrand * Bijouterie LES ARCADES, Cherhourg © Bijouterie GUEGUIN, Vannes
* Bijouterie DUMAS-COMBE, Bourg-en-Bresse * Bijouterie RIEME, Moniceau-les-Mines  Bijouterie OREDIA, Puris-Rivoli » Bijouterie KAKAL, Orléans » Bijouterie MASSART, Toulon * Bijouterie PETITEAU, Chalans
* Bijouterie LES DIAMANTINES, Pessac * Bijouterie LALLEMAND, Epernay * Bijouterie STUDER, Amiens * Bijouterie LES TOURMALINES, Puris * Bijouterie MIRO, (arcassonne * Bijouterie KREITER, Hogueneau
* Bijouterie GERBE D’OR, (aen * Bijouterie LA TOPAZE, Epinal  Bijouterie CHEVALIER, Orléans  Bijouterie COMBE, Besancon © Bijouterie GUIGO, Suini-Renan © Bijouterie LANDREAU, Poitiers ...

«MEFIEZ-

ETUDE DE VOTRE STOCK

VISITE SUR SITE ET DEVIS GRATUIT

PERSONNEL QUALIFIE

| Chaque client est unique et par- |
: ticulier de part sa personnalité, sa |
 localisation, sa fagcon de travailler |
. et sa spécialisation. Nos formules !
i sont adaptables & tout type de !
. bijouterie. '

: Nous nous déplagons pour vous ren-
i contrer et pour vous faire une pro-
| position détaillée, sans engagement.

: Notre grande connaissance du |
i métier de bijoutier nous permet |
. de vous faire une étude de stock |
' précise en amont, afin de le ré-
. équilibrer si besoin et de ne né- |
i gliger aucun détail pour la réus-
: site de votre opération. '

. Nous vous conseillons le nombre de

! personnes A prévoir par poste pour
. votre opération et vous donnonsla |
1 possibilité de compléter votre force
. de vente en cas de besoin avec des |
. vendeurs de confiance et surtout
i hautement qualifiés et expérimentés. |



